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QUALIFIKATIONEN FÜR PROVISIONEN



QUALIFIKATIONEN FÜR PROVISIONEN

VERDIENSTMÖGLICHKEITEN MINDESTQUALIFIKATION

PRODUKTEINFÜHRUNGSBONUS • Muss LifeWave-Vertriebspartner sein

BINARY COMMISSIONS
(MINDESTENS 55 PV ALLE 31 TAGE)

• Muss in den letzten 31 Tagen mindestens 55 PV haben

• Muss auf jedem Bein einen persönlich gesponserten aktiven Vertriebspartner haben, der Bronze oder 
höher ist

• Muss mindestens 660 BV auf dem Power-Bein und 330 BV auf dem Profit-Bein haben

MATCHING BONUS
DER 1. EBENE

(NUR FÜR BEZAHLUNGSRANG 

MANAGER UND HÖHER)

• Muss in den letzten 31 Tagen mindestens 110 PV haben

• Haben Sie den Bezahlungsrang Manager oder höher

MATCHING BONUS
DER 2. EBENE

(NUR FÜR BEZAHLUNGSRANG 

MANAGER UND HÖHER)

• Muss in den letzten 31 Tagen mindestens 110 PV haben

• Haben Sie den Bezahlungsrang Manager oder höher

• Muss zudem mindestens 6 Zyklen in der bezahlten Provisionswoche haben

MATCHING BONUS
DER 3. EBENE

(NUR FÜR BEZAHLUNGSRANG 

MANAGER UND HÖHER)

• Muss in den letzten 31 Tagen mindestens 110 PV haben

• Haben Sie den Bezahlungsrang Manager oder höher

• Haben Sie drei persönlich gesponserte aktive Vertriebspartner, die mindestens den Silber-
Registrierungstitel oder höher haben, an jedem Bein 

• Ein Vertriebspartner an jedem Bein muss sich für den Matching Bonus der 2. Ebene qualifizieren

• Muss zudem mindestens 10 Zyklen in der bezahlten Provisionswoche haben

Bei Bedarf kann der Plan vom Unternehmen geändert werden.



QUALIFIKATIONEN FÜR VERTRIEBSPARTNERSTUFEN

MANAGER

• Seien Sie Vertriebspartner mit Gold-Registrierungstitel oder höher

• Muss in den letzten 31 Tagen mindestens 110 PV haben

• Haben Sie mindestens zwei persönlich gesponserte aktive Vertriebspartner mit Silber-Registrierungstitel oder 
höher an jedem Bein

DIRECTOR

• Seien Sie Vertriebspartner mit Gold-Registrierungstitel oder höher

• Seien Sie in einem 31-tägigen Zeitraum mit mindestens 110 PV aktiv 

• Haben Sie drei persönlich gesponserte aktive Vertriebspartner mit Silber-Registrierungstitel oder höher an 
jedem Bein

• Haben Sie mindestens einen persönlich gesponserten Vertriebspartner mit Bezahlungsrang Manager oder 
höher an jedem Bein 

SENIOR DIRECTOR

• Erzielen Sie alle oben genannten Qualifikationen für den Director-Rang 

• Haben Sie mindestens zwei persönlich gesponserte aktive Vertriebspartner mit Bezahlungsrang Director oder 
höher 

• Verdienst von 10.000 BV durch die Sponsorlinie innerhalb von 31 Tagen

EXECUTIVE DIRECTOR

• Erzielen Sie alle oben genannten Qualifikationen für den Director-Rang

• Haben Sie mindestens zwei persönlich gesponserte aktive Vertriebspartner mit Bezahlungsrang Director oder 
höher

• Verdienst von 50.000 BV durch die Sponsorlinie innerhalb von 31 Tagen

PRESIDENTIAL
DIRECTOR

• Erzielen Sie alle oben genannten Qualifikationen für den Director-Rang 

• Haben Sie mindestens zwei persönlich gesponserte aktive Vertriebspartner mit Bezahlungsrang Director oder 
höher 

• Verdienst von 100.000 BV durch die Sponsoring-Linie innerhalb von 31 Tagen

SENIOR PRESIDENTIAL
DIRECTOR

• Erzielen Sie alle oben genannten Qualifikationen für den Director-Rang 

• Haben Sie mindestens zwei persönlich gesponserte aktive Vertriebspartner mit Bezahlungsrang Director oder 
höher

• Verdienst von 200.000 BV durch die Sponsorlinie innerhalb von 31 Tagen

Der Rang wird auf wöchentlicher Basis berechnet. Der Vertriebspartner muss den entsprechenden Rang weiterhin erzielen, um die Boni für den jeweiligen 
Rang zu verdienen.
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